Durchfihrung eines Pitches sowie Aufsetzen eines erfolgsbasierten
Agenturvergutungsmodells fir eine Versicherung.

* Planung einer neuen
Endkundenkampagne
basierend auf der
bestehenden
Positionierung und
Kommunikationsstrategie

= Gewabhrleistung der
Anpassbarkeit der
Endkundenkampagne auf
die Financial Community
im Rahmen des geplanten
IPOs

» Nutzung der Kampagne in
verschiedenen
europaischen Landern
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= |[dentifikation der
Lrichtigen” Leadagentur,
welche die geplante
Kampagne Uber
verschiedene Zielgruppen,
Kommunikationskanéle
und Markte mit operativer
Exzellenz durch-
deklinieren kann

= Sicherstellung eines
effektiven und transparen-
ten Auswahlprozesses
unter Beteiligung aller
relevanten Entscheider

= Entwicklung eines
erfolgsbasierten Agentur-
vergutungsmodells

= Schnelle und reibungs-

lose Durchfiihrung der
Vertragsverhandlungen

= |dentifikation geeigneter
Werbeagenturen (Long-
list, Shortlist)

= VVorbereitung, Begleitung
und Nachbereitung des
Briefings und Re-Briefings

= Definition der Bewertungs-
kriterien fur Lead-Agentur
und Kreativkonzept zur
Auswahl geeigneter
Konzepte/Agenturen

= Aufsetzen/Begleitung der
Konsumentenmarktfor-
schung zur Identifikation
des besten
Kreativkonzepts

= Definition/Abstimmung
eines erfolgsbasierten
Agenturvergutungs- und
Zusammenarbeitmodells

= Strategiekonformes,
optimal zum Unterneh-
men passendes Kreativ-
konzept

Hohe weltweite Akzeptanz
der Kampagne sowohl bei
den Konsumenten als
auch im Unternehmen
aufgrund eines
transparenten und
faktenbasierten
Auswahlprozesses

Agenturvertrag mit
erfolgsbasiertem
Vergutungsmodell und
klarer Definition der Rollen
und Verantwortungen
innerhalb der
Zusammenarbeit
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